  博世电动工具(中国)有限公司(博世电动工具)今天在上海推出主题为“强劲动力，博世科技”的巡演活动，揭开其大型品牌推广活动的序幕。此次巡演由6月12日到7月28日，并在上海，杭州，北京，广州,武汉，沈阳，重庆，无锡，温州，东莞，深圳，佛山，哈尔滨和天津14个城市展开。 

    作为今年博世电动工具成立自己的销售和市场队伍以来最大的活动，本次巡演活动旨在展示博世在电动工具行业领先的产品和技术，体现博世电动工具对中国市场投入的承诺和博世产品为中国客户所带来的价值。这次活动通过现场演示产品，陈列全系列博世电动产品和博世销售专卖陈设，让客户能零距离体验博世最新的产品和技术。其中最引人瞩目的新产品包括专为亚洲市场进行独特优化的圆锯GKS190，2004年和2005年最畅销的电动工具-掌上IXO型电动起子和低振动的GSS230专业平板砂磨机。一同展示的还有全新强劲的GSR双速充电式电钻/起子机和超轻的GSB冲击钻。与此同时，博世推出了Skil世纪系列来满足中国市场不同客户的需求。世纪在美国已有80多年的悠久历史，此次活动中，世纪推出了5个系列的9个产品。在活动中，客户还在互动游戏中体会到博世电动工具产品的优越性能。 

    此次“强劲动力，博世科技”大型巡演活动是博世电动工具近年来加快产品创新研发的一个缩影。2003年博世电动工具改制为独资公司，公司不断把世界上领先的产品和技术带来中国，比如博世2公斤级锤钻产品中性能最优异的GBH2-26锤钻。这些产品秉承了博世电动工具一向拥有的强劲动力、超久耐用和精巧方便的优势。同时，博世电动工具也加强了其在杭州的本土工程师队伍，开发针对中国市场的新产品。 

    面对不断扩大的中国市场，博世电动工具还加快了销售和服务团队的建设。今年1月，博世电动工具建立了自己的销售、市场推广、售后服务与分销团队，以更便捷地为中国市场开发创新性解决方案。这支250人的销售与市场推广团队总部设在杭州，拥有北京、上海、广州、沈阳、重庆与武汉6家博世售后服务中心，并在全国设立了82家博世授权服务点。博世售后服务中心对所有在保修期内的或正常维修的工具实行48小时维修返回。另外，博世电动工具的用户发展队伍为用户进行工具演示、提供咨询或培训，让用户能安全正确地使用工具。博世的客户不仅享受到了博世领先技术和产品为工作带来的舒适便捷，也受益于博世优质的服务和丰富的市场活动。。 

    优质的产品和服务使博世品牌在中国的市场占有率不断攀升。2005年，据初步统计，博世在中国工具市场的份额接近17%。展望未来，博世电动工具中国有限公司销售区域总监石伟方先生了充满信心：“今年6月，博世电动工具将完成办公、厂房扩建工程，新增2万平方米面积，使其在杭州的工厂面积超过3.5万平方米，并将建立一个面积达5000平方米的亚太区产品培训中心。” 

    当被问及博世对于中国市场的前景，石先生更是侃侃而谈：博世在中国一直保持着强劲的增长势头，未来一到两年预计将有8%/年的销售增长速度。杭州生产工厂和培训中心的建立，都是为了拉近和用户、合作伙伴的距离，可以更好的服务于博世的消费者。 

    博世电动工具在中国的业务拓展也是博世集团对中国市场积极投入的体现。截至2005年，博世集团对华投资总额约6.2亿欧元。在2006年至2008年期间，博世集团计划在中国进一步投资的总额约为6.2亿欧元。仅在过去的五年中，博世在华的生产企业数量就已翻了一番，从10家增加到了20家。

